
GTM团队

1-销售 2-售前 3-渠道 5-技术⽀持 6-实施4-客户成功

GTM就绪

产品 
培训

价格 
培训

⼯具 
培训

销售 
培训

1-3 1-3 1-6 1-3

• 产品功能 
• 产品亮点 
• 解决的痛点 
• 商业价值 
• ...

• 价格体系 
• 渠道政策 
• 折扣审批 
• 常⻅问题 
• ...

• CRM 
• POC 平台 
• 渠道平台 
• 客户成功平台 
• ...

• 销售流程 
• 销售⽅法论 
• 价值消息 
• 案例 
• 市场活动 
• ...

销售⻆⾊

A⼩客户销售 B区域⼤客户销售 C⾏业⼤客户销售 D战略⼤客户销售

GTM赋能框架

销售培训
- 电话销售技巧 
- 沟通技巧 
- 谈判技巧 
- 价值销售⽅法论 
- ...

E销售总监 /副总裁

- 区域管理 
- 价值销售⽅法论 
- 商机管理⽅法论 
- 商机审查⽅法论 
- 沟通技巧 
- 谈判技巧 
- ...

- ⾏业洞察 
- ⾏业客户经营 
- 客户规划与管理 
- 价值销售⽅法论 
- 商机审查⽅法论 
- 谈判技巧 
- ...

- ⾏业洞察 
- 客户规划与管理 
- 销售战略⽅法论 
- 价值销售⽅法论 
- 商机审查⽅法论 
- 谈判技巧 
- ...

- 领导⼒ 
- 区域 /团队规划 
- 销售Coach⽅法论 
- 商机审查⽅法论 
- 谈判技巧 
- ...
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